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市场营销学院资源目录

【提示】

1、 本套光盘共35张，支持电脑DVD光驱，不支持普通DVD影碟机；

2、 移动硬盘版和光盘版内容目录相同；

3、 光盘的编号只是用来方便查找，没有其他意义；

	DVD编号
	包含资源

	YX-01
	套餐文档部分：促销管理 定价策略 顾客管理 渠道管理 市场分析 营销策略 营销方法 营销管理书籍 市场营销 消费者 销售人员宝典 营销案例 营销计划 知名企业营销 营销制度 营销培训 营销课件

 营销综合知识

	YX-02
	财富论人生--极具智慧财富相对论案例大全
陈云岗-新品上市三大锦囊
狄振鹏-打造高绩效销售团队
狄振鹏-如何成为营销高手
杜继南-卓越营销员 名师讲座系列之一
黄光裕-黄光裕首富之路
黄兰民-香港银行分支行长卓越管理之道

	YX-03
	李强-营销攻略
李维华-成功特许经营五步法
林凯旋-房地产行销术—客户特征分析及销售实战技巧
林凯旋-如何打造房地产行销快速部队
鲁百年-如何做好大客户的战略营销
路长全-切割营销
孟昭春-平和营销模式
尚致胜-新策略行销教程
宋智广-代理商、加盟商如何有效定货
孙博-3小时成为电话高手
谈经营之神松下幸之助MP3
吴学文-突破性的人寿保险销售系统


	YX-04
	李践-全方位营销
李践-如何销售
李践-营销组合策略
李践-有效提升销售的12大黄金法则
谭晓珊-砍价技巧
魏庆-逼经销商做超市动作分解
魏庆-动作分解打造销售行为
魏庆-解决卖场价格冲突动作分解
魏庆-经销商政策制订技巧动作分解
魏庆-区域市场管理难题破解方法
魏庆-特权客户治理动作分解

	YX-05
	崔冰 -电话营销技巧
狄振鹏-卓越的服务营销
激发顾客购买的潜意识助销音乐
汤雪梅-如何进行有效的市场调研
王文良-老板如何管销售
杨大筠-前沿讲座：这样经营时尚品
杨连民-系统招商在医药市场的成功运作
袁岳-营销思维突破与实战

	YX-06
	杜继南 -大客户管理与销售
杜继南-销售人员的十堂专业必修课
杜继南-销售谈判技巧
杜继南-卓越的销售团队管理

	YX-07
	陈放-兵法营销实战秘诀
陈巍-客户至尊：金牌客户服务技巧
董方雷-有效分销管理(1DVD)
范云峰-寻找新客户的26条渠道
付遥-成功销售的八种武器：大客户销售策略

	YX-08
	陈放-中国营销创新工程《K营销模式》
付遥-大客户营销策略（付遥）
韩庆祥-中国营销新概念

	YX-09
	和峰-顾问式销售技术(1DVD)
黄卫平 -名家论坛-商务谈判
黎作新-如何成为优秀代理商
黎作新-销售渠道管理
黎作新-新产品上市操作流程

	YX-10
	李践-黄金法则1如何制定营销计划
李践-黄金法则5卖点策略
李践-有效提升销售12大黄金法则之绩效管理
林伟贤 -行销的21把金钥匙
林有田-强势推销：倍增销售业绩技巧
刘凡-双赢谈判
刘景斓-电话行销企业系统教程
罗杰道森-优势谈判(绝对成交)

	YX-11
	刘涛 -如何做好产品解说
柳青-柜台式销售
马修史维-催眠式销售
门市销售服务技巧（刘涛）

	YX-12
	（王荣耀）如何建立和管理销售网络
尚致胜-超级影响力-致胜营销学
尚致胜-成功缔结客户的20项黄金法则mp3
尚致胜-创造销售奇迹：NLP业务团队管理
时代光华-专业销售表达技巧
宋新宇-营销久赢的八大方法
孙晓岐-顾问式销售
孙晓岐-专业销售
孙晓岐-专业销售流程
专家团-美容院营销管理

	YX-13
	汤姆.霍普金斯 -实战销售演练
王荣耀 -推销必赢
颜廷君-市场营销方法与实际
张锦贵-如何处理杀价问题
张利 -晋江战略营销管理（音频版）
张伟奇-如何成为销售英雄
张志诚-绝对成交
诸强新-如何进行低成本营销
祝文欣 -激发顾客购买力的,女装店铺专用音乐
专家团-跨国公司销售人员在职训练教程

	YX-14
	陈安之-如何成为行业营销第一名推广演讲
杜云生-销售冠军训练营
刘锦全-销售面对面
刘敏欣-销售人员专业技能训练整体解决方案
徐鹤宁-如何成为销售冠军

	YX-15
	张锦贵--如何提升谈判技巧
崔冰-销售演示技巧
魏庆-消费品企业经销商管理动作分解培训－新经商选择和新市场开发
张锦贵-如何提升销售能力
张锦贵-谈判技巧
张锦贵-如何提升销售战斗力
张利-新营销

	YX-16
	周嵘 -面对面顾问式实战销售
祝文欣-服饰品牌人员管理
祝文欣-服饰品牌商品企划
祝文欣--服饰品牌生产与采购管理
祝文欣-服饰品牌特许经营
祝文欣-金牌代理商区域的开发与管理
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（360度卖场服务）
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（卖场定货与卖场促销）
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（卖场复制)
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（卖场人员管理）
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（卖场视觉营销）
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩（卖场选址与卖场布局）

	YX-17
	韩庆祥-创新营销学
实战营销策略与成功技巧-广告媒介篇
实战营销策略与成功技巧-科龙篇
实战营销策略与成功技巧-渠道运作篇
实战营销策略与成功技巧-市场推广篇
实战营销策略与成功技巧-销售技巧篇
实战营销策略与成功技巧-营销策略篇

	YX-18
	绝对挑战-巅峰营销
张煊搏-电话营销技巧
周坤-市场营销操作实务

	YX-19
	王文良-销售通路课程之代理通路
王文良-销售通路课程之终端通路
王兴琳 -医药人员专业销售技巧
魏庆-打击冲货砸价动作分解
魏庆-导购管理培训动作分解
杨大筠-门店经营 新
祝文欣 -北斗七星-总代理如何指导加盟商订货

	YX-20
	景玉平-营销工作中的心理战术应用
魏庆-开发销售机会动作分解
魏庆-提高终端表现动作分解
翁向东-低成本营销
杨大筠-时尚买手
张大成-汽车4S品牌服务营销
张国庆-关系型营销管理：分析、计划、执行与控制
祝文欣 -北斗七星-总代理年度运营计划
祝文欣 -服饰品牌总部运营

	YX-21
	六脉神剑：报表分析—常用店铺表格设计及分析
祝文欣-金牌导购必修法典、如何应对顾客投诉
祝文欣-代理商加盟商如何选用育留人
祝文欣-火烧淡季－重在取势的店铺淡季营销
祝文欣-金牌加盟商提升店铺业绩之卖场订货、卖场促销
祝文欣-六脉神剑：店铺分级—优效店铺的分级管理
祝文欣-六脉神剑-店铺营业额提升自我诊断公式
祝文欣-商品陈列技巧

	YX-22
	林伟贤-魅力口才东方名家
鲁百年-获得大订单的三步曲
吴维库-阳光心态
蔚林巍-时代光华-成功的项目管理
萧桂森-营销通路创新与连锁经营方略
方永飞 -如何成为一个顶尖的销售人员
史宪文-商务策划
周嵘-面对面销售

	YX-23
	范云峰-恋爱式营销方法

李强 -迈向成功之路
【高建华】市场营销战略、竞争优势与企业可持续发展-视频下载

	YX-24
	陈安之-总裁行销班
崔冰-电话营销技巧
路长全-如何创造七种动力进行整合营销
郑棣盛-魅力销售面谈技巧
秦毅-鹰计划－杰出销售人员成长教程
秦毅-建设和管理销售队伍
王时成-策略性商务谈判技术

	YX-25
	韩金钢-大客户关系管理教程
李光斗-品牌战略与营销创新之企业解决方案
陈巍-卓越的客户服务与管理
王景江-如何降低营销环节的纳税成本
王时成-顾客满意与贴心服务

	YX-26
	绝对挑战特别节目巅峰营销
潘治宇 -赢得客户忠诚的5个要诀
优势谈判的奥秘(绝对成交）
皮特·克瑞 -超级客户服务
王翰骏-消费者心理破解方法

	YX-27
	【金正昆】商务礼仪

【金正昆】公关礼仪

【章哲】职业经理十项管理技能训练40讲

	YX-28
	【张声雄】如何创建学习型组织

【林正大】高层经理人八项修炼

【宋新宇】有效管理8大工具

【陈明莉】保险皇后陈明莉超级经验分享实况

	YX-29
	【艾莫】交际高手

【高其富】《非财务人员的财务管理》

【韩庆祥】名家论坛-《营销制胜》

【姜汝祥】锡恩4R业务流程管理方案

【薛灿宏】如何当好中层管理者

【尤登弘】管理者财商

【张建卫】经理人自我修炼的五把钥匙

【林雨荻】访客接待拜访礼仪

	YX-30
	【李力刚】顶尖销售六步曲

【刘景斓】超级口才教练

【龙平】如何选拔顶尖销售人才

【余世维】市场竞争策略与最佳选择市场竞争

【余世维】如何成为一个成功的职业经理人

【余世维】讲座－经理人常犯的11种错误

【李践】黄金法则7赚取大利润的16个忠告

【陈安之】如何在中国保险业成为NO.1

【魏庆】管理者思维方式动作分解

	YX-31
	【陈华】如何有效获取出口订单

【屈云波】餐饮服务技能

【张志军】东方名家-现代酒店服务与管理

【卢勇】企业广告操作实务

【屈云波】售后服务技巧

【尤登弘】数字管理

【谢双和】4S店必修课之售后服务篇

	YX-32
	郑日昌-情绪管理压力应对
郑翔洲博士《如何打造中小企业核心竞争力-全方位低成本营销》
朱俐安-营销制胜的五种能力
诸强新-专业销售实战技能
刘景斓-你的口才价值百万
《消费心理学讲座》
【钟彩民】连锁经营-运营管理篇
【钟彩民】连锁经营-战略决策篇

	YX-33
	【王建】年度营销计划的制定与执行-共12集
饭店销售部运作与管理-共1集
丁兴良《客户抱怨与投诉处理实务》
金牌营销团队建设与掌控
《形象营销》mp3
21世纪销售秘诀
总裁如何公众演说 （共6讲）
王牌营销员

	YX-34
	【乔赢】餐饮企业如何进行品牌营销 12     

【路长全】切割营销-新 8 

【李强】赢销为王 7 

【华红兵】中国式营销：华氏亮剑 10 

	YX-35
	【匡家庆】餐饮酒店营销策略与创新 12 

【孟昭春】成交高于一切-大客户销售十八招 10 

【杨宗华】业绩才是硬道理 5 

【专家团】如何进行差异性定位 8
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